Schneller ans Ziel.
Planungsplausibilisierung a la

Struktur Management Partner.
In sechs Schritten Ihre Finanzierer Boerzeugen.




Was
lhre
Finanzierer
wunschen:

1.

Eine valide Grundlage
flr Ihre Kreditentscheidung.

2.

Vollstandige, robuste,
nachvollziehbare
und Uberzeugend
aufbereitete Zahlen,
Daten, Fakten.




Businessplanung
mit Nachhaltigkeits-
effekt.

Struktur Management Partner
unterstutzt Unternehmer bei
der Plausibilisierung und voll-
standigen Erstellung integrier-
ter mittelfristiger Business-
planungen. Diese erfillen die
Anforderungen von Finanzie-
rern an Planungsplausibilisie-
rungen durch einen unab-
hangigen Experten und sind
somit als Grundlage fur Kredit-
entscheidungen geeignet. In
sechs Schritten erhalten Sie

eine robuste Grundlage fur

Verhandlungen und zur Ab-

sicherung lhrer Finanzierung —
nachvollziehbar, valide

und tiberzeugend dokumen-
tiert.

Was
Wir
Ihnen
bieten:

1.

Eine aussagekraftige
finanzwirtschaftliche
Standortbestimmung.



Plausibilisierung

der erwarteten

Ertrage und
Liquiditatsentwicklung

Entwicklung von

Working Capital, P|anungs-
Investitionen und

Finanzierung

Darstellung

und Bewertung des
Planungsmodells und
seiner Pramissen

Beurteilung
Wettbewerbs-
positionierung

plausibilisierung NIEIEECELES

modell

...................................... > dre| Zlele

Unsere grundsatzliche
Vorgehensweise:



Umsatz- und Rohertragsannahmen

Va | Id ieren Zukunftsorientierte Segmentierung
des Geschafts

Ansatze zur
Portfolio-Optimierung
identifizieren

| Erfassung der Umsatz-

4

entwicklung auf

Kernsegmentebene

Szenarienbetrachtung < Markt-/Wettbewerbsdynamik sowie
Markt-/Umsatz-/Preisentwicklung Chancen/Risiken und Wachstums-
in den Kernsegmenten potentiale auf Kernsegmentebene

bewerten



Kosten- und Bilanzstrukturen
bewerten

» Bewertung relevanter Kosten-, Bilanzpositionen

» Effizienzpotentiale beziffern und nach Hartegraden einstufen

» Validierung der Investitionsprojekte nach Segmenten
(Strategie-, Optimierungs-, Ersatzinvestitionen)




Planungsmodell und Prozesse
stabilisieren

P Konsistentes und vollstandig integriertes GuV-/Bilanz- und Cashflow-Modell absichern
» Modellierung der Sensitivitaten von kritischen Pramissen

P Formulierung/Qualifizierung von MaRnahmen fir kritische Risikoszenarien

» Verifizierung des Manahmen- und Projektfahrplans

» Empfehlung zur Starkung der Planungs- & Steuerungskompetenzen

b

v




¥~ Struktur
Management
t Partner

Zahlbar erfolgreich. Entschieden besser.

Struktur Management Partner GmbH
GereonstraBe 18-32 | D-50670 Kéln
Tel.: +49 (0)221/9127 30-0

info@struktur-management-partner.com
www.struktur-management-partner.com



